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m Matura an der landwirtschaftlichen HBLA St. Florian F .
a Betriebsiibernahme (60 ha, Schwerpunkt Ackerbau)

a Studium Agrarékonomik an der Universitat fir
Bodenkultur

= Projektmitarbeiter an der Universitat fir Bodenkultur

a Produktmanager fir Feldversuchstechnik,
Wintersteiger AG

a Marketing Manager flr Case IH und Steyr flr
Osterreich, Schweiz und Slowenien bei CNHi

@ Geschaftsflihrer Steyr Center Nord GmbH
m Selbstandiger Berater und Bauer
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Agenda

@ Rolle der Gebrauchtmaschinen und der Gebrauchtmaschinenbewertung
a Traktorenangebot auf Landwirt.com

a Landwirt.com Traktor-Preisrechner
= Analyse-Methode
= Ergebnisse und deren Verwendung

m Zusatzliche Erkenntnisse aus der Analyse und deren Auswirkungen
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Mehr Gebrauchtmaschinen als
Neumaschinen

=@ Der Ersatz von bestehenden Maschinen ist eines
der starksten Motive bei Neuanschaffungen.

a Viele Neumaschinengeschafte sind mit dem < >

Eintausch oder der Vermittlung von
Gebrauchtmaschinen verbunden.

il

= Bei vielen Gebrauchtmaschinenverkiufen wird - ——
ebenfalls eine Gebrauchtmaschine eingetauscht.

a Zusatzliches Gebrauchtmaschinenangebot
kommt von auslaufenden landwirtschaftlichen
Betrieben.

bhd

- Es werden mehr Gebrauchtmaschinen verkauft als Neumaschinen.
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Handlerertrage bei Neumaschinen
sind unter Druck

am Marktmacht der Hersteller (Global Player vs. lokaler Handler)

= Hersteller treiben Stiickzahlen mit Bonifikationen
= Hersteller geben die Preise vor, zunehmend individuelle Preise

a Kosten fur Lagerhaltung

= Sonderkonditionen der Hersteller
bei Vorbestellungen
* Produktion planen
* Druck auf Handler
= Ausstellungsmaschinen
= Prompte Verfligbarkeit der Maschinen
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Handlerertrage bei Neumaschinen
sind unter Druck

m Zahl der Kunden sinkt, Landwirtschaftliche

Betriebe werden weniger
30% \

a Kunden sind gut vernetzt und viele

(Preis)Informationen sind tberall verfligbar

m Preis wird als Kaufmotivimmer mehr -
Uberschatzt | ,

= Starker Wettbewerb zwischen den Handlern

- Neumaschinengeschafte werden knapp kalkuliert
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Typische Kalkulation von Neumaschinen

Einkaufspreis der Neumaschine

+ Kosten fiir Aufbereitung, Aufbauten, Ubergabe etc. der Neumaschine

+ Marge fiir den Handler

= Endkundenpreis fiir die Neumaschine ' {%
- Wert der Gebrauchtmaschine ‘

= Aufzahlungsbetrag fiur den Kunden

— Aufzahlungsbetrag muss wettbewerbsfihig sein
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Einfluss auf den Aufzahlungsbetrag

Hersteller will fir sich einen hohen Verkaufspreis flir seine Maschine

a Werkstatt will groRzugige Kalkulation der Kosten

a Neumaschinenverkaufer will eine hohe Marge bei der Neumaschine, weil daraus
seine Pramie berechnet wird.

— Alle wollen eine hohe Bewertung der Gebrauchtmaschine!

1. Wie findet bei lhnen konkret die Bewertung der
Gebrauchtmaschine statt?

—> Wer bewertet die Gebrauchtmaschine und wie?

Unser Mitarbeiter bewertet die Maschine anhand seiner Erfahrung, 45%
——— ————" "1
Es findet eine Tearbewertung statt. 20%
e
Wir bewerten unter Zuhilfenahime digitaler Bewertungstools, 25%
—
Wir lassen grundsatzlich ein Gutachten erstellen, 1%
L]
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Bewertung fur die Gebrauchtmaschine

am Hoch bewerten
- Niedriger Aufzahlungsbetrag
—>Hoheres Risiko beim Verkauf der Gebrauchtmaschine
- Abwerten der Gebrauchtmaschine notwendig (nicht moglich bei Vermittlungsmaschinen)
—>Geringer oder kein Ertrag bei der Gebrauchtvermarktung

= Niedrig bewerten
- Geringeres Risiko
—Besserer Ertrag bei der Gebrauchtvermarktung
- Kein wettbewerbsfahiger Aufzahlungsbetrag

—> Richtig bewerten, objektiv bewerten
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Muss die Gebrauchtmaschine Ertrag bringen?

a Wie hoch ist |hr durchschnittliches Ertragsziel, Margenziel bei der
Gebrauchtmaschinenvermarktung?

+/-0%
0-5%
5-10%
10-15%
15-20%
> 20 %
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Muss die Gebrauchtmaschine Ertrag bringen?

@ In wie vielen Fallen wird dieses Ertragsziel erreicht?

= 80-100 %
= 60-80%
= 40-60%
" 20-40%
= <20%
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Wie entsteht Ertrag bei Gebrauchtmaschinen?

ew Holland T4020 DeLuxe

Einkaufspreis der Gebrauchtmaschine

OHN DEERE 6150R
r, Bj. 2013, 2840 Betri

+ Kosten fur Reparaturen, Aufbereitung, Tl s
Aufbauten, Ubergabe etc. der Gebrauchtmaschine '

+ Marge fur den Handler
= Endkundenpreis fiir die Gebrauchtmaschine

— Der Endkundenpreis der Gebrauchtmaschine muss wettbewerbsfihig sein.

- Woher weil ich, welcher Preis wettbewerbsfahig ist?
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Preisanalyse
Gebrauchttraktoren

In Deutschland und Osterreich

o
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Datenbasis

@ Alle auf Landwirt.com angebotenen Traktoren, bei denen folgende Daten
vollstandig verfiigbar waren
= Baujahr
= Betriebsstunden
= |eistung, PS
= Preis

a Selektiert wurden Traktoren mit
= 50-300PS
= 100 — 12.000 Betriebsstunden
= Baujahr 2000 - 2019

a 14 % der Traktorangebote auf Landwirt.com sind mangelhaft

DI Josef PENZ2INGER
AGRARCONSULTING

14



Datenbasis — Verflugbare Ergebnisse

m Traktoren folgender Marken, jeweils nach Deutschland und Osterreich getrennt:
= Case IH

* Claas = Fendt = Massey Ferguson = Steyr
" Deutz Fahr = John Deere = New Holland " Valtra

a Traktoren folgender Marken, beide Lander gemeinsam (die Datenbasis war zu klein,
um nach Land zu selektieren)

= Lindner (hauptsachlich Traktoren aus Osterreich)
= Kubota (hauptsachlich Traktoren aus Deutschland)
= Same (ungefahr je zur Hilfte Osterreich und Deutschland), Ergebnisse nicht verwendbar
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Datenbasis — Anzahl der Traktoren

Osterreich Deutschland Gesamt
Alle Marken 961 3 004 3 965
Case IH 48 223 271
Claas 43 618 661
Deutz Fahr o7 280 337
Fendt 115 432 547
John Deere 75 656 731
Kubota 36
Lindner 74
Massey Ferguson 72 282 354
New Holland 238 327 565
Same 93
Steyr 179 57 236
Valtra 95 98 153
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Datenbasis — @ Alter

@ Alter in Jahren Durchschnittliches Alter*

Osterreich | Deutschland| Gesamt | o
Alle Marken 8,6 7,5 7,8
Case IH 9,9 8,3 8,6|
Claas 6,8 7.1 7,1
Deutz Fahr 7,6 8,3 8,2
Fendt 6,5 7,4 7,2 )
John Deere 8,7 7.3 7.4 7
Kubota 4.1
Lindner 8,6
Massey Ferguson 8,6 8,7 8,7 .,
New Holland 10,2 7,7 8,8
Same 9,8/ - ,
Steyr 8,8 7.4 8,5 R R R R R g e Wen W
Valtra 6,7 5’5 5,9 mmm Alter Osterreich Alter Deutschland ~ mmmmm Alter Gesamt  smmmmm Durchschnitt

*auf Landwirt.com im Dezember 2020 angebotene Traktoren,
50 - 300 PS, 100 - 12.000 Betriebsstunden, Baujahr 2000 - 2019
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Datenbasis — @ Leistung, PS

() LeiStung, PS Durchschnittliche Leistung, PS*

Osterreich | Deutschland| Gesamt 250
Alle Marken 129 176 165
Case |H 140 170 165 | o
Claas 129 165 162
Deutz Fahr 121 165 188 | N
Fendt 164 215 204
John Deere 130 176 172
Kubota 1M1 |7
Lindner 99
Massey Ferguson 128 175 166 | *°
New Holland 119 166 147
Same 97 . |
Steyr 125 165 135 Bl o Ao
Valtra 159 173 168 B | eistung, PS Osterreich Leistung, PS Deutschland BN [ eistung, PS Gesamt = Durchschnitt

*auf Landwirt.com im Dezember 2020 angebotene Traktoren,
50 - 300 PS, 100 - 12.000 Betriebsstunden, Baujahr 2000 - 2019

DI Josef PENZINGER 18
AGRARCONSULTING



Datenbasis — @ Betriebsstunden

@ Betriebsstunden Durchschnittliche Betriebsstunden*

Osterreich | Deutschland| Gesamt | ¢
Alle Marken 3 592 4418 4218
Case IH 4 790 4 689 4707 | °™
Claas 2 389 3761 3672
Deutz Fahr 2611 4 372 4074 | "
Fendt 3937 5 311 5022
John Deere 4084 4 899 4816 |
Kubota 1306 |
Lindner 3 186
Massey Ferguson 3 361 4 378 4171 | ...,
New Holland 3 697 4 231 4 006
Same 3 316 :
Steyr 3734 3532 3685 varan o DU Tondt o Ko AT non Holand o
Valtra 3517 3002 3187 S—Festishden Btorisioh Resitbetundn Goutsdland)  [WElibiestiaden Giarkt  mellingisdeil

*auf Landwirt.com im Dezember 2020 angebotene Traktoren,
50 - 300 PS, 100 - 12.000 Betriebsstunden, Baujahr 2000 - 2019
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Datenbasis — ¢ Auslastung in Stunden pro Jahr

) AUSlaStung h/Jahr Durchschnittliche Auslastung in Betriebsstunden pro Jahr*
Osterreich | Deutschland| Gesamt 800
Alle Marken 418 588 543 |
Case I|H 482 565 548
Claas 353 532 521 | @
Deutz Fahr 345 528 499 | «w»
Fendt 607 722 700
John Deere 467 672 647 |
Kubota 318 | =
Lindner 370 |
Massey Ferguson 390 503 480
New Holland 361 551 457 |
Same 337 | - _
Steyr 422 475 433 vy, TR TARERIE GO CKHODRN TR NN et e er
Valtra 52 1 550 538 mmm Auslastung Osterreich Auslastung Deutschland B Auslastung Gesamt e D ur chschnitt

*auf Landwirt.com im Dezember 2020 angebotene Traktoren,
50 - 300 PS, 100 - 12.000 Betriebsstunden, Baujahr 2000 - 2019
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Datenbasis — @ Netto-Angebotspreis

%) Angebotspreise netto Durchschnittlicher Angebotspreis*
Osterreich | Deutschland| Gesamt 100000
Alle Marken 56 682 62 640 61 196 | oo
Case |H 44 973 53 371 51884 | ww
Claas 50776 55 970 55633 | ...
Deutz Fahr 51 990 49 683 50073 | ..
Fendt 88 965 89 293 89 224 .
John Deere 60 472 69 059 68 178
Kubota 46681 |
Lindner 49 070 | ™
Massey Ferguson 53 941 54 262 54 197 | »™
New Holland 45 603 51794 49 186 | o
Same 31 807 :
Steyr 55 264 62 361 56 978 Maren o DR Tt ol TR I pepnon HNﬁwd o
Valtra 70 953 67 903 68 999 il B i o

*auf Landwirt.com im Dezember 2020 angebotene Traktoren,
50 - 300 PS, 100 - 12.000 Betriebsstunden, Baujahr 2000 - 2019
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Einflussgrolien auf den Preis

= Leistung, PS

a Alter

m Betriebsstunden
= Marke

250000

200 000

150000

100000

50000

Einfluss der Leistung auf den Nettoangebotspreis von Traktoren
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Einfluss des Alters auf den Nettoangebotspreis
von Traktoren mit 100 - 120 PS
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Methode — Regressionsanalyse

a Multivariate Lineare Regression

@ Welchen Einfluss haben das Alter, die Anzahl der Betriebsstunden und die
Leistung des Traktors auf den Angebotspreis?

a Unabhangige Variablen beeinflussen
= Alter, Baujahr
= Betriebsstunden
= Leistung, PS

a Abhangige Variablen werden beeinflusst
= Nettoangebotspreis

m Konstante + Alter x Faktor + Betriebsstunden x Faktor + Leistung x Faktor = Preis

DI Josef PENZ2INGER
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Ergebnisse

a Ein durchschnittliches R? von 0,789 sagt aus, dass 78,9 % des Preises durch diese
drei untersuchten Faktoren erklarbar sind.

= Konstante + Alter x Faktor + Betriebsstunden x Faktor + Leistung x Faktor = Preis
= Ein Jahr Nutzungsdauer verringert den Wert eines Traktors um knapp € 1.800.
= Jede genutzte Betriebsstunde verringert den Wert eines Traktors um ca. € 4.
= Jedes PS Leistung erhoht den Wert eines Traktors um ca. € 300.

Bei jeder Marke in Deutschland und Osterreich verschieden.
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Preisentwicklung eines 150 PS Traktors

120000

-‘~
—_— e Preisentwicklung Traktoren, 150 PS, jihrliche Auslastung 500 h
— —
100 000
80000
-4
=2
2
=
T 60000
5
s
#
g
o
40000
20000

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14
Alter in Jahren
— D)E und AT, — AT, - -f, e— Case |H AT = e = (3se |H DE = Claas AT o= == = (laas DE e Deutz AT
alle Marken alle Marken alle Marken
== == = Deutz DE o Fendt AT == = = Fendt DE wmmmm john Deere AT == == = john Deere DE = Kubota — | indner — MF AT
AT + DE AT + DE
- e = MF DE e NH AT &= == o NH DE - Steyr AT = == == Steyr DE - \altra AT == == =\Valtra DE

—> Keine einfache allgemein giiltige Aussage moglich
- Individuelle Analyse notwendig
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andwirt.com Traktor-Preisrechner

p———
O® Landwirt.com TestomeH

© Noues Angsbot

Fragen? Ihre Ansprechperson fur Ihre Anliegen

A STARTSEITE

Martin Jammernegg

a Handler-Admin-Bereich

£ martin jammernegg@landwirt com

\ Sl orsichen uns:
ontag - Donwerstag 0500-12.00 und 1300-16:30
Frehag 05:0-1200

a Verkaufspreis-Assistent e
= Passendes Vergleichsmodell erforderlich
= Manueller Vergleich

DIE MACHT DER GEDANKEN GESCHAFTSKLIMAINDEX
Landwirt com Training verpasst? - Jetzt nachschauent Benchmarking auch fr Landiechnikhandir - Simmung in cer
Ieh mischte mehr erfahren. == Landwirschaf

Ieh méchte mehr erfahren.

Statistik-Ubersicht (90 Tage)

Detatansichien Iver Angetote o

@ Traktor-Preisrechner

Sgemecatss =

Test GmbH

Aogomeisn s =
<ot

Oeties Angetot. STATISTIK BASIC)  VERKAUFSPREIS-ASSISTENT(BETA © Neues Angetot

Lond Trakomarke
Hauptiategorie | Trakoren =

# swsere osermen o [cwem .
Unatogote | s o =

@ veRcursREsE sao syt Soiesumon
ware

v 5 50300 Baurshe(n) ¥
Modelle) .
Lend .
Berechnen Baujahrvon | 2012 o
Baujahrbis | 2012 Y]
QSuchen
Gebrauchttraktorenbewertung auf Landwirt.com
Dio Exgebniso aser Boverung basiren aul siner statiischen Auswarung der Angobatsdaten aul Landvircon (Stand Daz. 2020), Dis Datengsundiage bideten alls auf Landit com
Deutschland und Ostrroich angobotenen Traktoren 2»ischen 50 und 300 PS. Bavjahe 2000 b 2019 und 100 - 12000 Betibsstundan. boi denn diese Daten verfgbar waren. Die Trakiron dar .
izeingn Marken wurden getennt nach Deutschland und Ostoroich ausgoweret. Bl Kubota i Lindner war o Datenbas 2u s, um nach Lindom 20 untrscheiden Dio Daten dor Trakloren EUR 70337,
wnwen i ner
Das Exgabais s dann ol Formel
xFaktor = ——
Dadurch uid o3 mogich Prois von Trakoren auch dann objois 2 vergechen. wenn s sich i Allr,don Betdabsstundon un do Lastung uterscheden. Der wohl wesentichstc Nutzen i oen — = > —
Landtechnkhander besteht darn, 3 bel dor Bewatung von Gebrauchimaschinen richt mhr enzene Maschinen ols Verglich génommen werden mussen, deren Elgenschafien mehy oder o o o—
weniger o
Der .
Sio gobon Marko, Lestung,
Wi immor it 65 auch i icht, dis Ergebnisco richtg 2 varwsncen. Da bsp. das Angbot von sote < dor R S bosto. passan doso 1 . — T
besor 2 Gosr S S Eavschonr W Sfannascio b oAbl 2 bt G i i d Ausiing rd donsgamainen Zusind S0 st tehver (EUR 108000 k1 10.7% bty + Akad
. i ~ Bauah 2014 + Duckiuftrense
Bernabssiunden 2550 - e

lfaige Roparsturon, i oventueler Vorkaurabtund ine Verkaufmarge i die Gebrauchimaschine

siminfsex e o6 sprison Kosto for
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Landwirt.com Traktor-Preisrechner

a Alle Traktoren einer Marke sind miteinander vergleichbar,

& auch wenn kein passendes Vergleichsmodell verfligbar ist

@ Eingabe durch den Handler

Land

= Land

= Marke —

" Baujahr

- Le i St u n g’ PS Rabatt beim Verkauf der Gebrauchtmaschine
= Betriebsstunden

@iﬂlicher Angebotspreis Deutschland: 55.357,586€

— Durchschnittlicher Netto-Angebotspreis

DI Josef PENZ2INGER
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Traktormarke

John Deere

Leistung in P§

150

Wert von 50 bis 300

Marge beim Verkauf der Gebrauchtmaschine

Betriebsstunden

4805

Wert von 100 bis 12.000

Reparaturen und Aufbereitung

27



Landwirt.com Traktor-Preisrechner

m Eingabe durch den Handler [ e
= Reparaturen
. Baujahr Leistung in PS Betriebsstunden
= \erkaufsrabatt beim e e g

Gebrauchtmaschinenverkauf
= Gebrauchtmaschinenmarge

abatt beim Verkauf der Gebrauchtmaschine Marge beim Verkauf der Gebrauchtmaschine Reparaturen und Aufbereitung
3% 5% 3.000€
[ Berechnen
Durchschnittlicher Angebetspreis Deutschland - 55.357,586€
Durchschnittlicher Ankaufswert Deutschland : 48.012,015€

= Durchschnittlicher Einkaufspreis

Richtige Interpretation und Verwendung durch der Ergebnisse
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Verwendung der Ergebnisse

Vergleich tatsachlicher Angebotspreis mit errechnetem Wert

a Vergleich tatsachliche Angebotspreise 160000
und errechnete Werte (laut Formel)

140 000

o/
m Zusammenhang klar erkennbar L
m Abweichungen nach unten und oben V2
F 4
Mittelwert der Abweichungen ist O ; " PR
. . g 50000 ¢ ...' .,‘.' -
a Ursachen fur Abweichungen g -
= Ausstattung und Zustand der Maschine ¥ oo ’P";‘ J
® % °®
= Falsche Bewertung R
40000 e :‘ro
ﬁ.’ *=0,8597
. . 20000 J ’: y T
- Statistische Werte X
e AusganngaSis fur die Bewertung ' - 20000 40000 60000 80000 100 000 120 000 140 000 160 000

tatsdchliche Angebostpreis
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Verwendung der Ergebnisse

@ Datenbasis bertcksichtigen
= Aus welchen Modellen besteht das Angebot des Herstellers?
= Wie sind Traktoren eines bestimmten Herstellers in Deutschland und Osterreich typischerweise
ausgestattet?
EinflussgrofSen, die nicht berlcksichtigt sind:
= Ausstattung
KO-Kriterien bei der Ausstattung (bspw. Klimaanlage)
Allgemeiner Zustand
Schaden und notwendige Reparaturen
Entwicklung von Angebot und Nachfrage

Ergebnisse basieren auf Daten aus Dez. 2020
Keine Prognose fir zuklinftige Restwerte

Daten werden regelmaliig aktualisiert
Landwirt.com haftet nicht fir die Ergebnisse

DI Josef PENZ2INGER
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Angebot und Nachfrage Deutschland

m Umfrage unter Landwirt.com-Nutzern in Q1 2021

@ 21 % der Teilnehmer geben an, in den kommenden
6 Monaten zu 80 oder 100 % eine Neumaschine zu
kaufen.

a Von diesen 21 % planen 53 % als nachste Investition
einen Traktor.

= 11 % haben vor, einen neuen Traktor zu kaufen

@ 15 % wollen in den kommenden 6 Monaten eine
Gebrauchtmaschine anschaffen

@m 55 % davon planen daflir einen Traktor

- 8 % haben vor, einen Gebrauchttraktor zu kaufen

DI Josef PENZ2INGER
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6%

Relative Nachfrage Neu- und Gebrauchttraktoren

a3

31

utraktor Deutschland = @ = Gebrauchtraktor Deuts

)

chlan
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Angebot und Nachfrage Osterreich

m Umfrage unter Landwirt.com-Nutzern in Q1 2021

Relative Nachfrage Neu- und Gebrauchttraktoren

@ 21 % der Teilnehmer geben an, in den kommenden
6 Monaten zu 80 oder 100 % eine Neumaschine zu -
kaufen.

a Von diesen 21 % planen 44 % als nachste Investition . 5
einen Traktor.

- 9 % haben vor, einen neuen Traktor zu kaufen

@ 12 % wollen in den kommenden 6 Monaten eine
Gebrauchtmaschine anschaffen o

e Noutraktor Osterreich == & == Gebrauchtraktor Osterreich g Neutraktor Deutschland = @ = Gebrauchtraktor Deutschland

a3 Q4

am 31 % davon planen daflr einen Traktor

- 4 % haben vor, einen Gebrauchttraktor zu kaufen
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Weitere Erkenntnisse

Ein Jahr Standzeit entwertet einen Traktor um € 1.800!

= Egal in WEICher PS-KIasse Mit diesen Tipps werden Ihre Maschinen haufiger geklickt
und schneller verkauft. Probieren Sie es aus!
= Egal wie alt .
saomes | e
= Egal wie viele Betriebsstunden bereits gefahren wurde und Titel indent _ Profil vervollsténdigent
ohne, dass eine einzige Stunde dazu kommt pusolstDen BRI
H H Produkt ausfuhriic eine Kontaktdaten
= Egal bei welchem Preis o beschreben! J
LT
Gebrauchte Traktoren rasch vermarkten! S 8, I
Videos achten! nutzen! a
LN

= Bei langerer Standzeit sind Preisanpassungen 4 — i
. . u sol sti:‘:t u sollst Deine
notwendig und sinnvoll g v \ Q) Wiisepteen

Du sollst auf Du sollst Deine
5 Anfragen schnell 1 O Anzeigen j immer
antworten! g

aktuel| halten!

EiE

= Fiir weitere ausfiihrliche Informationen und o

,Q‘, (ET Y TR RN 7iops zum Gebrauchtmaschinen-Verkaut, AR
O¥0O werfen Sie einen Blick auf unsere Website.

our marketplace >
Y P Jetzt einfach QR-Code scannen Gean mich!
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Preisanpassungen bei Gebrauchtmaschinen

@ Wie hoch ist die durchschnittliche Standzeit Ihrer Gebrauchttraktoren?

= unter 3 Monate

= 3 -6 Monate

= 6—12 Monate

= 12 - 18 Monate

= 18 — 24 Monate

= mehr als 24 Monate

DI Josef PENZ2INGER
AGRARCONSULTING

34



Preisanpassungen bei Gebrauchtmaschinen

a Wann und wie oft passen Sie Ublicherweise die Preise lhrer
Gebrauchtmaschinen an?

Monatlich

Quartalsweise

Halbjahrlich

Jahrlich

Unregelmaliig, wenn mir was auffallt

Gar nicht, so gut wie gar nicht, erst beim Verkauf
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Weitere Erkenntnisse

Einkaufspreis der Neumaschine

L Wer GebraUChte besser Vermarkten kann) + Kosten fiir Aufbereitung, Aufbauten, Ubergabe etc. der Neumaschine
kann sie beim Eintausch auch héher + Marge fir den Handler
b t = Endkundenpreis fiir die Neumaschine
ewerten. - Wert der Gebrauchtmaschine
. = Aufzahlungsbetrag fiir den Kunden
m Dadurch wird der Aufzahlungsbetrag S Ruttabungabetrag fir don Kender >
k|e|ne|" und es konnen potent|e” mehr => Aufzahlungsbetrag muss wettbewerbsfihig sein

Neumaschinen verkauft werden.

+ Kosten flr Reparaturen, Aufbereitung, Aufbauten, Ubergabe etc. der
Gebrauchtmaschine

+ Marge fir den Handler
= Endkundenprels fiir die GebrauchtmaschmD

< Einkaufspreis der Gebrauchtmasc@
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/usammentassung

a Gebrauchte sind wesentlicher Faktor
a Bewertung ist ein wesentlicher Faktor flir Ertrag bei Gebrauchten

a Knapp 80 % des Preises von Gebrauchttraktoren werden von Alter, Betriebsstunden
und Leistung bestimmt.

= Landwirt.com Traktor-Preisrechner als Ausgangsbasis
= vor allem fiir junge und/oder unerfahrene Verkaufer
= Traktoren von Marken mit denen Sie weniger vertraut sind

@ Richtige Verwendung der Ergebnisse
@ Rasche, gute Vermarktung von Gebrauchten erhdht die Chancen bei Neumaschinen
a FUr das Gebrauchtmaschinengeschaft ist jeder Handler selber verantwortlich.
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