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Vorstellung

E-FARM bietet Handels- und Softwarel6ésungen flr mehr als 1.000 Handler aus ganz Europa an

Ganzheitliche Handels- und Auktionsplattform

Maschinen- < (An- und Verkauf durch E-FARM) > Maschinen-

Verkaufer Kaufer

<\ >
Dr. Nicolas Lohr

Grinder & Geschaftsfuhrer
15+ Jahre Erfahrung in den
Bereichen Beratung,
Maschinenbau und Startups

Neutrale Sichere Europaweiter Attraktive Versicherung
Inspektion Bezahlung Transport Finanzierung & Garantie

Internationales Vertriebsteam

Partnerhéndler Online-Verkaufe Bestandsabbau Marktabdeckung
>1,000 >3,000 >€130 Mio. >65

E-FA

Vorherige Stationen’

Mercedes-Benz

= Verhandlung Digitaler Inzahlungnahmeprozess Annahme
1 Landwirt (Datenaufnahme, Preisfindung, Kommunikation, Gebraucht-
“ andawir Dokumentation, Vermarktung, ...) maschine
Putzmeister E
w Handler-Accounts Marktabdeckung Maschinen Hersteller-API
&) JoHN DEERE 18 5 >5.000 3

_TRAD?

1 als Unternehmensberater

E-FARM


https://www.linkedin.com/in/dr-nicolas-lohr-1a3624/

Ziele des heutigen Online-Seminars
Exportgeschaft ist flr jeden Handler mdglich, es braucht dafiir aber Bereitschaft und Einsatz

Was werde ich nicht schaffen? Was hoffe ich zu bewirken?

Ihnen Ansatze und Instrumente lhre Bereitschaft fur
zu vermitteln, die unmittelbar zu internationales Geschaft zu
mehr Exportgeschaft flihren wecken, welche dann — gepaart

mit dem notigen Einsatz — zu
mehr Abschlisse fihren wird

E-FARM
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Aktuelle Marktlage

Landtechnik-Branche in ganz Europa befindet sich in einer schwierigen Lage

Geschiftslage Europdische Landtechnik ‘3._‘ CEMA Geschiftslage Europdische Landtechnik ‘:._‘ CEMA
. i European Agricultural . . i European Agricultural
Index Entwicklung P e ssecin lllustration von Geschaftszyklen W e hckin
CEMA Business Climate Index (CBI) -Total ” Upswing Growth
80 Balance - S
—CBlI ——2010
60 ' Present Situation s & ——201
— Future Expectation ¢§= ——2012
40 - 30 ——2013
"é —_—2014
20 - E 10 ~=—2015
, ; L =#=2016
0 E 10 2017
5 2018
‘ ® ~—2019
20 g 30 i
w ——2021
i) \ | e ‘
-52 70 —t—2023 4
-60 - T : ——2024 4y o .
m m?:l:‘:*w SR S i - Recession Februdry 24 Downswing
positive index for 1) = majority of resp the current situation as favourable and vice versa; -90
=80 ' positive index for 2) = majority of xpects for the next six months an increasing tumover and 90 70 -30 -10 10 50 70 %
vice versa (i y compared 1o the previous year's level) Evaluation of Balance

Schwache aktuelle Geschaftslage und Aussicht

Industrie befindet sich in einer Rezessionsphase

Quelle: CEMA Business Climate Index, Marz 2024
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Handlerbestiande

Durchschnittliche Bestande und Standtage sind aktuell noch - historisch bedingt — akzeptabel, werden aber perspektivisch

wohl signifikant zunehmen

- -
Aktiver Maschinenbestand Aktiver Maschinenbestand
Py .
pro Handler (#) pro Handler (in T€)
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Durchschnittliche Standtage der
Partnerhandier (in Tagen)

FUr Mérz 2024
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Quelle: E-FARM.COM (nur Partnerhandler und nur E-FARM relevante Maschinengruppen)
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Branchenpotenzial

Anteil Exportgeschaft
In % aus Deutschand’

Quelle: grobe Schatzung auf Basis von Daten zu Sattelschleppern und Traktoren vom statistischen Bundesamt



Exportmerkmale - Anfragen

Anfragen fiir Gebrauchtmaschinen spiegeln in Bezug auf Maschinentypen den Neumaschinenmarkt wider. Anfragen
kommen aus ganz Europa, es gibt aber Markte, die sich besonders gut fir die Gebrauchten eignen

E-FARM

Maschinenanfrage nach Maschinentyp Maschinennachfrage nach Land
LS 20T flur Kernmarkte (in %o)

Flr Marz 2024
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Quelle: E-FARM.COM (nur Partnerhédndler und nur E-FARM relevante Maschinengruppen) 10



Exportmerkmale - Verkaufe

Exportmaschinen sind oftmals alter und damit guinstiger als der Durchschnitt. Markenpraferenz variiert stark je Markt

E-FARM

Verkaufe nach Maschinenwert
In € Tsd. nach Maschinentyp

1191

95,1
49,9
41,8
I 0 I

Traktor Mahdrescher  Ballenpresse  Teleskoplader  Feldhacksler

Verkaufe nach Maschinenalter
In Jahren nach Maschinentyp

14,6
14 12,4 12,2
I I I 8'3

Traktor Méhdrescher  Ballenpresse  Teleskoplader  Feldhacksler

13,2

Méhwerk

11,6

Méhwerk

Verkaufe nach Zielmarkt und Marke

In % je Markt, Top 3 Marken
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Verkaufe nach Ursprungsmarkt

In % je Markt T
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Quelle: E-FARM.COM (>3,000 Online-Transaktionen)
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Erfolgsfaktoren im Exportgeschaft

13 internationale Vertriebsmitarbeiter

Fokus heute

1. Organisatorische Bereitschaft
2. Internationale Prasenz

3. Sprache / Kommunikation

4. Informationen

5. Referenzen

Kann jeder Handler

%A%

N4

O

6. Transportldsungen

7. Neutrale Inspektion

8. Sichere Bezahlung

9. Finanzierungslésungen

10. Messeprasenz

Kann mit Partnern umgesetzt werden

13



1

Organisatorische Bereitschaft

Grundvoraussetzung fur das Exportgeschaft ist die Bereitschaft, sich mit internationalen Anfragen auseinander zu setzen

Problem
Einstellung

 Internationale Anfragen fihren fast nie zum

Abschluss
Meine Maschinen sind eh zu teuer

Resultat

* Viele internationale Anfragen werden gar
nicht oder nur unzureichend bearbeitet

Losung

Einstellung

« Seriose Anfragen aus dem Ausland kdnnen
auch zum Abschluss flihren

Resultat

« Kritische Erstprifung der Anfragen und
selektiver aber dann beherzter
Ressourceneinsatz

E-FARM
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Internationale Prasenz

-IMASCUS

traktorpor

technik I

Agriaffaires

A

v

Auswahl der Borsen hangt von Standort
und Maschinenpark des Handlers sowie
dem verfligbaren Budget ab

15



3 Sprache / Kommunikation

Fir den Vertrauensaufbau muss kommuniziert werden; daftir braucht es aber nicht immer gleich ein internationales
Vertriebsteam

O
O O @ e Deepl . ChatGPT

Nutzung einfacher Nutzung einfacher
Kommunikationskanale (z.B. Ubersetzungstools
WhatsApp & Viper) (z.B. DeepL, ChatGPT)

Internationales Vertriebsteam

Problem:

Anfragevolumen je Markt
rechtfertigt nur in den seltensten
Fallen eine mehrsprachige
Vertriebsperson

E-FARM
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4 Informationen

Um internationale Kunden zu einer Kaufabsicht zu bewegen, missen viele Informationen tGbermittelt werden

— Losung: Informationen zur Maschine

Kunden soll kaufen, wofur er
oftmals noch einmal die
Maschinen anschauen mochte

Mehr Fotos, auch zu Video; inkl. Ausstattungsliste, gerne
Mangeln Funktionsprifungen aus Herstellersystem
Problem

Anreise ist fUr internationale
Kunden sehr aufwendig, so
dass sie sich der Sache sehr
sicher sein mussen, bevor sie
aufbrechen

Informationen zur Historie Service- und Fahrzeugpapiere zur
(Vorbesitzer, Tatigkeiten etc.) Reparaturhistorie Sicherstellung der Registrierung

E-FARM
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Referenzen
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Ein zufriedener Kunde reicht ... ... um den nachsten Kunden in einem Markt zu tUberzeugen

18
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Kontakt

Vielen Dank fur Ilhre Aufmerksambkeit

‘ ‘ Dr. Nicolas Lohr E-FARM GmbH
F ra g e n ? e W Geschaftsfihrer Kleine Reichenstrasse 1
) N D-20457 Hamburg
<\ />

Treffen? Wir sind vom 4.6.24 -6.6.24 in Osterreich ©


mailto:nicolas.lohr@e-farm.com

E-FARM

Dr. Nicolas Lohr
Founder & CEO

E-Farm GmbH

Kleine Reichenstrasse 1
20457 Hamburg
Deutschland

E-FARM.COM
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