
„Ihr seid mal wieder
viel zu teuer!“

… kennen Sie das auch?

Webinar 29.10.2021







Position beim Kunden ?
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Zutritt nur mit
RABATT!
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Wichtigste Frage:

Ändert mein Rabatt etwas an seiner Entscheidung?
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Kd.: Der Wettbewerb bietet billiger an!

Vk.: Darf  ich das mal sehen?
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Kd: Wieviel Rabatt?

Vk: Also sind wir im Geschäft?

L
✓ s

Ja Neinc fairem...

.̂
I

A B Wnsf.hu?)H!pothesetxEztt
B✓Nein &
d

t
Auftrag

→



t
Ja
1

1. Angebotd.tk?3Gegeuleist.wgd.kd
t

zuwenig
!

t
11 2. Angebot
-3,4 Gegenleistung !

1. ✓
3.



p P

FEE



0



Preiserhöhungen rechtfertigen





Kontaktdaten:

Walter Peters
Düsseldorfer Str. 1
52441 Linnich

w.peters@tulip-training.de

www.walter-peters.de


